Wendelin Niederberger

Unternehmensentwicklung

An alle Inhaberinnen und Inhaber von Kleinbetrieben und Selbstandige:

Magnetisches Marketing im Kleinbetrieb

Wie Sie die Umsatze steigern und mehr Gewinn erzielen. Einladung zum
Werbe-Seminar mit Wendelin Niederberger vom 14. und 15. Nov. 2012.

mmer mehr Inhaberinnen und Inhaber von Klein-
betrieben und Selbstidndige haben begriffen, dass sie
mit einem wirkungsvollen Marketingkonzept einen
Kundensog produzieren kdnnen.
“Sog statt Druck” ist die Devise dieser einzigartigen und
seit vielen Jahren sehr erfolgreichen Werbestrategie.
Marketing endlich ohne Werbefloskeln.

Wer sollte dieses Seminar besuchen?

Inhaberinnen und Inhaber von Kleinbetrieben und
Selbstidndige, die ihre Werbung selber machen wollen
und bereit sind in diesem Bereich neue Wege zu gehen.

Das konnen Sie alles erwarten...

e Gleich vorneweg der wichtigste Umdenkprozess: Auf klassische
Werbung kénnen Sie beruhigt verzichten!

* Wie Sie Ihre personlichen Energieblockaden erkennen. Warum Sie
nur dann erfolgreich sind, wenn Sie es auch zulassen konnen.

e Wie Sie es schaffen, sich von der Konkurrenz klar abzuheben.
Nur Einzigartigkeit garantiert Rendite.

* So positioniere ich mich im Markt. Beweise, die Ihr Denken radikal
verdndern werden.

* Wie ich mir meine Chancen fiir die Zukunft aufbaue. Anleitung zu
mehr Selbstsicherheit und Stérke.

* So baue ich ein wirkungsvolles Stammkundenkonzept auf. Wie
man die Energie dort hin lenkt, wo die grosste Wirkung erzielt
wird.

¢ Die Grundlagen der schriftlichen Kommunikation. So spricht man
die zugkriftigsten Grundbediirfnisse der Menschen an.

e Psychologische Tricks zum Thema “Lese-Energie” bei der Werbung.
Einfache Tipps fiir Leute, welche nicht an ihre Texterfahigkeiten
glauben.

» Wie ich meine Werbung vor dem Papierkorb rette.

e Teure Drucksachen? - Muss nicht sein! Aber wenn schon, dann
bitte lesefreundlich. Wie Sie es schaffen, dass Thre Drucksachen
gerne gelesen werden.

¢ Pressearbeit sei nur etwas fiir die “Grossen”? Schauen wir mal, ob
sich da etwas machen lasst.

Den Begriff “ Magnetisches Marketing”
habe ich geschaffen, weil es einfach und
klar ausdriickt, wie Werbung in Zukunft
Erfolg verspricht. Freuen Sie sich und ler-
nen Sie in zwei Tagen diese seit Jahren
sehr erfolgreiche Marketing-Methode.

endelin Niederberger hat in
den letzten Jahren in vielen
Firmen konsequent seine

bewihrte Erfolgs-Methode “Magnet-
isches Marketing im Kleinbetrieb” ein-
gesetzt und zum Standart erklart. Wer
das Seminar besucht und hier die
Rettung vom Konkurs erwartet, kann
zwar teilnehmen, aber bloss die
Bestitigung dafiir erhalten, warum es
soweit gekommen ist. “Magnetisches
Marketing” gibt energiegeladenen
Menschen das Werkzeug, um ein noch
besseres Leben fithren zu konnen”,
sagt der quirlige Innerschweizer, der
schon immer ein Querdenker war und
sich nie von etablierten Systemen
beeindrucken lies. Machen auch Sie
aus Threm Betrieb ein einzigartiges
Unternehmen.



Wendelin Niederberger Unternehmensentwicklung

Was ist das besondere an diesem Seminar?

Das Seminar wird konsequent mit der Super-Learning-Methode durchgefiihrt. IThr Gehirn
produziert aufgrund der besonderen Raumenergie und Lernmethodik stindig Alpha-Wellen.
So konnen die Lerninhalte direkt im Unterbewusstsein verankern und dort jederzeit wieder
abgerufen werden.

Wann findet das Seminar statt?

1 Mittwoch /Donnerstag, 14. und 15. November 2012

Seminarzeiten?

1. Tag 09.00 - 19.00 Uhr
2. Tag 08.30 - 17.30 Uhr

Seminarort:
Seehotel Wilerbad, Wilen/Sarnen

Das sind die Kosten

Fr. 1450.- inklusive umfangreiche Dokumentation, Arbeitsunterlagen und Checklisten.
Die Kosten fiir Mahlzeiten und Ubernachten sind nicht inbegriffen.

Fullen Sie diese Antwortkarte jetzt gleich aus und bringen Sie diese noch heute zur Post
oder senden Sie diese ganz einfach per Fax an folgende Nummer: 041 662 01 89.
Die Platzzahl ist limitiert.

J ich mochte diese einzigartige Gelegenheit nutzen.
D q &# Reservieren Sie fur mich folgende Pldtze.

Bitte hier noch lhre Adresse und ab die Post...

Name Vorname
Name Vorname
Firma

Adresse

PLZ/Ort

Telefon e-m@il




